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  https://lp.vp4.me/jej3הקליקו כאן ותכירו אותי:  
  
 

סיון, איש של אנשים, יסודי, יכשנשב על כוס קפה ואתראיין מולכם תכירו מועמד עם יוזמה, חשיבה מחוץ לקופסה, נ
  ים משלבי חשיבה ועד רווחיות.טקיעליי לישון בשקט, ניסיון בניהול וקידום פרואסטרטג,  מאפשר לממונים 

  
 אישיים כישורים

 חדירה לשווקים, חרהסכמי סוחתימת אסטרטגיה, ניהול מו"מ  גיבושכולל ה ומכירות סיון בניהול סחרינ 
 .ניהול מפיציםו

 סיון בינEcommerce –  ושיווק דיגיטלי.סחר 

 מפיציםגיוס ו ניהול הסכמי סחר –לאומי ניסיון במסחר בינ. 

 ת ומטה.ת צוותי מכירודרכול וה, ניהגיוס 
 אזרחות/דרכון בריטי.. שפת אם עברית שפת אם. אנגלית 

  
  השכלה:

 ) תואר ראשוןBA טה הפתוחההאוניברסי )התמקדות ב'תקשורת'החברה והרוח () במדעי.  

  לימודי תעודהMCSE  רושלים.יבממכללת סיוון 

  ניסיון תעסוקתי 
  יצרן. – בינלאומית תכשיטיםבחברת  מנהל מכירות בשוק ארה"ב – היום-2018

  במסגרת התפקיד: 

  תמחור המוצרים בשווקים ובעל נראות המוצריםאחריות  –ולקוחותקשר ישיר מול המפיצים ,ONLINE , 

  קידום המוצרים בפלטפורמותONLINE 

 גיוס לקוחות ומפיצים חדשים. 
  ביעדים שונים ברחבי ארה"ב.בהתאם למיקום, תמחור והבנת השוק התאמת מוצר 

  ומבצעים.השקות  –ייזום קמפיינים שיווקיים. 

 וסמנכ"לים מנכ"לים"מ בדרגי מו. 

 .שת"פ עם חברות בתחומי עניין משיקים 

 נלאומיות ומקומיות.השתתפות בתערוכות בי 
  נדייז, שיווק ועוד..מרצ' –עדכון שוטף מול מגמות שיווקיות חדשות 

  
  (מוצרי צריכה) אמיליה קוסמטיקס, דיוויס)(מדיקל  ,Vertek Dental–  ומכירותסחר  :2016-2018

  ד:במסגרת התפקי

 הזדמנויות ושת"פ. איתור יזום,  אירופה ע"יובבמזרח הרחוק מקומיים (ישראל)  שווקיםב סחר 

  רטגיית תמחור.גיבוש אסט –תמחור 
 םיביצקת לוהינ. 

 םיציפמ לומ רחס יזוח תמיתח. 

 סחר דיגיטלי Ecommerce  - - ואסטרטגיית משפכי השיווקהכוללים ניהול  ליגיטדיק ווות ושימכיר 
 הדיגיטליים.

 צאה לפועל של תהליכים שיווקייםוהו גיבוש ONLINE\OFFLINE 

 פרזנטציות. – השתתפות בתערוכות 

 משרדי פרסוםה מול רה וצמודיעבודה יש. 

 ממשקים ומחלקות חוצי ארגון.ניהול שוטף מול ספקים , 
 חומרים שיווקיים. ק בהכנת, השיוותורישל צוותי מכ ניהול והדרכה 

  עסקיים עם חברות תומכות.יצירת שת"פ  
  

,  ינלנד, ספרדניה, שוויץ, צרפת, פמרד, אירלנד, ג(אנגליה, סקוטלנ שווקי אירופהב סחרניהול ה: 2009-2016
  יצרנים. –יהלומיםבחברת 'אחים קופרמן'  .אלשרוי ), איטליה

  במסגרת התפקיד:

  ן דולר בשנהיומיל 10 – סחרהניהול. 

 אירופה. בשווקי ומפיצים תכשיטים מובילותעם רשתות חתימת חוזים גיוס ו 
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  ים בכירים.דרגמ מול מו" ניהול 

 ראיה מערכתית של החברהקבלת החלטות שיווקיות ותפעוליות תוך לבהתאם  מסחריתטרטגיה אס גיבוש . 

 יבמנ בשיווק וסחר םחריהמת ובנית יתרון על גבי השונים בסגמנטיםרותית יתוח המפה התחנ.  

  רטגיית תמחור.גיבוש אסט –תמחור 
 סחר דיגיטלי Ecommerce  - - בפלטפורמות ייעודיות.ות ושיווק דיגיטלי מכיר  

 ותגים בהתאם לצרכי השוקהתאמת המ.  

 ויצוא פיקוח ישיר על יבואו ניהול מלאי. 

 ת"פ עם שאר המחלקות בחברה ושאר הסניפים בעולם.ש 

 לאורך תהליך הרכישה והאספקה ופי ללקוחות החברהלא דמתן שירות ל  
  מעקבP&L   ם לרבעוני השנה.קבוע בהתא 

  צוותי מכירות ומטה.גיוס וליווי 

 המטה באנגליה. י של משרדיניהול לוגיסט  
  
  
  
  
 ’Rubin & Co – םלעסקילירידים ומנהל מכירות, קד"מ וחסויות : 7200 – 9200

  :במסגרת התפקיד

 בישראלמגזין לדוברי אנגלית ום למכירת שטחי פרס  

 ירידי ענקת"פ פרסומי בש  

  ל משרדי פרסוםקשר אישי מוניהול  

 םות לפרסוווקם בכלל האופציילקוחות חדשים וש /פרסמים מ וראית  
 ניהול צוותי מכירות ועמידה ביעדי מכירות 

  
  
  
  מוזיאון ישראל, כנאי מחשבים ורשתותט :2001 – 7002

    :במסגרת התפקיד

  ,תוניםתקשורת נו מערכות הפעלהשוטף של קה ותפעול תחזוהתקנה 

 ול.הבנה טכנית ויכולת תפע  

 ורשת ציוד טיפול בתקלות 

 ביצוע הדרכות לצוות המוזיאון   
  

  צבאי שירות
 . רס"ל במיל'55ותחנים בגדוד חובש פלוגתי בכיר וחובש גדודי (פיקודי) בגדוד ת :1997 – 2000


